Felsőoktatási intézménnyel folytatott interjúk jelentési váza 
A felsőoktatási intézmény neve, székhelye

A felsőoktatási intézmény partneri kapcsolatainak jellemzése (min. 1000 – max. 2000 karakter)

Amit tartalmazzon:

· legfontosabb partnerek(formálisan kellene, hogy legyen egy intézményi CRM-adatbázis, amiből lehetne szűrni a „fontosság” matematikai megfogalmazása után
· partnerség színterei(a CRM adatbázis státuszváltozói (szerinti bontás)
· a felsőoktatási szektor képviselője, képviselői (legyen az főiskola vagy egyetem) a partnerek között(a CRM adatbázisból a kontaktszemélyre utalna ez a kérdés?
A felsőoktatás és a vállalatok kapcsolata
A) Kapcsolatok jellege, minősége, intenzitása (min. 1500 – max. 2500 karakter)

Amit tartalmazzon (intézményenként):

· milyen vállalatokkal tart fenn kapcsolatot(a CRM adatbázis szűrlete, ahol a státusz=vállalkozás
· milyen jellegűek a kapcsolatok, mire terjednek ki(a vállalkozások státuszai szerinti bontás
· mennyire fontosak az intézmény számára a kapcsolatok(minimálisan szubjektív értékítéletek, lehetőség szerint a fontosságot pl. Y0-modellel illik levezetni az összes lehetséges objektum minden kapcsolódó attribútuma és ezek idealizált iránya alapján
· kapcsolatok sikeressége
B) Az intézmény véleménye a vállalati szféráról (az összes olyan vállalatról általában, akikkel kapcsolatban van, és magáról a szektorról)

B/2) A vállalat, mint üzleti partner (min. 1500 – max 2500)
· sikeres együttműködések(minimálisan szubjektív értékítéletek, lehetőség szerint a sikert pl. Y0-modellel illik levezetni az összes lehetséges objektum minden kapcsolódó attribútuma és ezek idealizált iránya alapján
· kudarcos együttműködések vö. siker
· befolyásoló tényezők (külső, belső)(minden, amiről adat áll rendelkezésre, ill. esszé jelleggel bármilyen intuitív feltételezés (de ez esetben nincs modell-szintű bizonyító erő)
· hasznosság(minimálisan szubjektív értékítéletek, lehetőség szerint a hasznosságot pl. Y0-modellel illik levezetni az összes lehetséges objektum minden kapcsolódó attribútuma és ezek idealizált iránya alapján
· a kapcsolat fejlesztésére vonatkozó javaslatok: minimálisan szubjektív esszé, de ideális esetben: olyan szimulációs modelleket kell építeni, melyek adott kapcsolatra (objektumra) vonatkozóan keressük, milyen állapotváltozások (jövőképek) bekövetkezése lehet racionális korábbi kapcsolat-lefutások korábbi és következményfázisainak előrejelzés jellegű feldolgozása után
B/3) A vállalat, mint kutatás/fejlesztési partner (min. 1500 – max 2500)(üzleti partnerek vs. K+F partnerek azonos elemzési logika, eltérő CRM-szűrletekre alapozva
· sikeres együttműködések

· kudarcos együttműködések

· befolyásoló tényezők (külső, belső)

· hasznosság

· a kapcsolat fejlesztésére vonatkozó javaslatok
