Gazdasági informatika B1-es (pivot) feladat:


Forrás: egy működő gyógyszerforgalmazó cég adatait használtam fel.

· termékek 

· területi bontás

· eladási adatok mennyiségben 

· egységárak

A feladat célja: a gyógyszer értékesítésének mennyiségi illetve értékbeni adatait különböző ismérvek szerint csoportosítjuk (termékenként, havonta és régiónként) és az így kapott adatok alapján a vállalat értékelheti a különböző területeken dolgozók munkáját (egy megye = egy alkalmazott). Megvizsgálhatjuk az egyes termékek nyereségességét. Megnézhetjük, hogy a forgalmat mennyiben befolyásolja az időszak.

A feladat rövid magyarázata: 

        Adatok: 
· öt gyógyszer forgalmi adatait tartalmazza havi bontásban,                            

      megyénként

· mennyiségi egység = doboz

· alapadatként szerepel az öt gyógyszer egységára, valamint árrése.

· számított adat lett az érték és a nyereség, amit az fkeres függvény segítségével hoztunk (hányan?) létre (jó megoldás)
Pivot:

Ez a munkalap különböző táblázatokat tartalmaz. 

1. Termékenkénti havi értékesítés mennyiségben (doboz): ez régiónkénti bontásban tartalmazza a gyógyszerek havi forgalmát mennyiségi egységben (dobozban). Az országos adatból jól látszanak a következők: A HALSET elsősorban a téli hónapokban jelentkező tünetek kezelésére alkalmas, ez látszik a forgalmán is, mivel kiemelkedően magas nem csak a következő havihoz, hanem a többi gyógyszer januári forgalmához képest is. Január havi mennyiség általában kevesebb mint a többi, mivel a patikák a várható év eleji áremelkedésre számítva, decemberben nagyobb mennyiséget rendelnek. A júniusi adatok azért emelkednek ki, mert a minisztérium júliustól tervezett újabb áremelkedést. Ezért aki tehette, előrehozta a következő havi rendelését. A régionkénti bontás adatai alapján az egyes orvoslátogatók munkáját értékelhetjük. Lehetőség van a terven felül teljesítők jutalmazására.

2. Termékenkénti havi értékesítés/nyereség értékben (HUF): a táblázat forintban tartalmazza az értékesítési adatokat, ami az árak különbözősége miatt nagyságrendekkel eltérhet az előző kimutatástól. A nyereség összege az árrések különbözősége miatt más-más arányu az egyes gyógyszereknél. 

3. Régiónkénti nyereség értékben: a táblázat rendkívül jól alkalmazható a régiónkénti munka értékelésére. Ezt kellett volna tenni…vagyis feltenni egy kérdést, pl. Leváltandó-e egy adott régió felelőse? Válaszok: Igen, feltétlenül, ha….Nem, ill. Próbaidő…. A számok alapján kellett volna valamelyik döntési alternatívát megalapozni…
Havonta forintba mérhetők az egyes orvoslátogatók által értékesített gyógyszerekből származó haszon. Az adatokat megvizsgálva rendkívül magas Budapest részesedése (az egészségügyi ellátás erősen Budapest központú, nemcsak Pest megye hanem bizonyos betegségeknél országos vonzáskörű). Kiemelkedő még Pest és Bács-Kiskun megye nyereségessége. Ez a cég két legjobban dolgozó alkalmazottjának is köszönhető. Nógrád megyéből származó nyereség elsősorban a csupán fél állásban dolgozó orvoslátogató eredménye. Ezt a területet mindenképpen fejleszteni kell. 

4. Régiónkénti nyereség termékenkénti százalékos megoszlása. Ez a fenti táblázat abszolútszámainak százalékos megoszlását tartalmazza. 

Diagram 1. 

Az első táblázat (termékenkénti havi értékesítés mennyiségi egységben) adatainak a megjelenítése diagrammal. Itt szemléletesebben megfigyelhetők a táblázatnál leírtak.

Diagram 2.

Ez a régiónkénti nyereség értékben című táblázat alapján készítatt diagram. Kiválóan alkalmas a kimagasló eredmények szemléltetésére

Diagram 3.

A régiónkénti nyereség százalékos megoszlása című táblázatból készült kördiagram. Rendkívül jól érzékelhető képet ad a különböző termékek és régiók által elért nyereség- hányadról.

Készítette: 


        GTK Levelező 


         III. évfolyam 

