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Magáról a vizsgált vállalkozásról:

A részvénytársaság szövetkezetek általános jogutódjaként jött létre, és 52 éves múltra tekint vissza. Elért eredményei alapján a megye élenjáró mezőgazdasági nagyüzemei között helyezkedik el. Látványos gyarapodása a ’90-es évek közepétől kezdődött, és ma 1,1 milliárd Ft jegyzett tőkével működő, zártkörű részvénytársaság.

A részvénytársaság szarvasmarha-állománya Holstein-fríz fajta. Magas termelési hozamú, és mentes a különleges fertőző betegségektől. A 7500 literes termelési szintet kiváló genetikai háttér biztosítja.

A sertésállomány Hungarib fajta és egészségügyileg négymenetes állomány. Törzstenyészet van belőle, a hízók mellett tenyészkoca süldőket is értékesítenek.

Az extenzív gyepeken 600 anyajuh legel, baromfi ágazatban törzsliba tartást, keltetést, és pulykahizlalást folytatnak.

Motiváció:

A kimutatásban felhasznált adatok a Jászapáti 2000. Mezőgazdasági Részvénytársaságból származnak, ahol a kötelező nyári gyakorlatot töltöttem. A feladatunk szerint bővíteni kellett ismereteinket a növénytermesztés és az állattenyésztés területén. 

Növénytermesztésben a betakarítási munkákat kellett megfigyelünk, míg az állattenyésztésen ki kellett emelni a szarvasmarha és a sertésállománnyal kapcsolatos dolgokat. 

Mivel az állattenyésztésben 2 hetet kellett eltöltenünk, jobban megismertük az ezzel kapcsolatos dolgokat. Ez volt annak az oka, hogy a Pivot kimutatáshoz ezen adatokat használtam fel. 

A részvénytársaság többféle állatot is tenyészt, a kimutatásban kiemeltem ezek közül hármat (anyakoca, bika, hízó), mert ha minden típust egyenként fel kellett volna használni, azt csak csoportos feladatmegoldásban lehetett volna megoldani, és fontosnak tartottam, hogy egyedül birkózzam meg a feladattal.

Célcsoport:

Kimutatásommal a részvénytársaság munkáját szerettem volna megkönnyíteni, vagy legalábbis rávilágítani, hogyan lehetne jobban odafigyelve megnövelni a bevételüket. Ezért a fő célom az, hogy olyan kimutatást készítsek, melynek hasznát veszik. Mint már említettem, kiemeltem a vállalkozás állattenyésztő ágazatát és azt vizsgáltam. Remélem, hogy más vállalkozás is rájön, hogy egy-egy ilyen elemzéssel a saját munkáját könnyítheti meg, ha nem sajnálják az időt arra, hogy elkészítsenek ilyen vagy ehhez hasonló kimutatást.

Hasznosság:

Az elemzésben szereplő adatok nem tartalmazzák ugyan az előállítási költségeket, de azért nagyon fontos lehet, hogy a vállalkozás eldöntse, hogy szerződések kötésével vagy szerződés nélküli eladással szerezhetne nagyobb bevételt, vállalva ezzel valamennyi kockázatot.

Adatok:

A vizsgálat alapjául szolgáló adatok a 2000-es és a 2001-es évet ölelik fel havi bontásban. Korábbi adatokat azért nem vizsgáltam, mert úgy véltem, hogy a régi szövetkezeti formában működő vállalkozás esélyei és lehetőségei megváltoztak az átalakulás óta, és csak nehézséget jelentene, ha ezeket a „nem időszerű” adatokat is a vizsgálatom alapjául választanám.

 A részvénytársaság az általam vizsgált állattípusokat előállítja és értékesíti is azokat. Az értékesítés két módon történik 

· Az egyik, amikor a vásárlókkal negyedévenként megkötött szerződésben biztosítják, hogy a szerződő fél vásárolhat a részvénytársaságtól. 

· A másik pedig az, amikor szerződés nélkül vásárolhatnak a vágóhidak, magánszemélyek stb.

Meg kell említeni, hogy azok, akik szerződésesen vásárolnak a vállalkozástól, bármennyit vásárolhatnak és az ő vásárlási áruk alacsonyabb, mint azoké, akik csak akkor vásárolnak, ha szükségét érzik. Ez a megoldás jó egyaránt az eladónak és a szerződött vásárlóknak, hiszen a vásárló olcsóbban jut hozzá az adott mennyiséghez és az eladó részvénytársaság pedig biztos bevételt tudhat magáénak. 

A részvénytársaság a szerződéses partnereivel minden negyedév elején szerződést kötnek, és megállapodnak az árban is, amely az adott negyedévre vonatkozik. Erre a gyakori szerződéskötésre azért van szükség, mert az eladási árak nagyon ingadoznak és mindkét fél azt szeretné, ha jól járna az üzlettel.

A következő adatcsoportok szerepelnek:

· Évek: itt a vizsgálatban szereplő évek (2000, 2001) 

· Negyedévek: a vizsgált évek felbontása (I. II. III. IV.)

· Hónapok: a vizsgált időszak még kisebb részre való felbontása (január, február stb.)

· Állattípusok: a részvénytársaság által értékesített állattípusok közül három (anyakoca, bika, hízó) szerepeltetése

· Értékesített mennyiség: (Kg-ban megadva): az havonként eladott, értékesített mennyiségek

· Eladási ár: az értékesített mennyiségek értéke (Ft/kg-ban) 

· Árbevétel: az értékesített mennyiség és az eladási egységár szorzata, (Ft-ban megadva)

· Mértékegység:  Ft-ban megadva, mely vonatkozik mind az eladási ár oszlopára, mind pedig az árbevétel oszlopra. 

(Az eladási ár Ft/kg-ban értendő mértékegység.)

· Vásárló típusa: azok a személyek, szervezetek, melyek vásárolnak a vállalkozásból a szerepeltetett állattípusokból (szerződött, nem szerződött)

(Szerettem volna a vásárló típusa mellett azok neveit is szerepeltetni, mert ebből le lehetett volna azt szűrni, hogy melyik vásárló mennyi kg-ot vásárolt és ez is segítséget jelentene a vállalkozásnak, de sajnos ezeket az adatokat nem adhatja ki a vállalkozás… 

Pedig egy Fkeres vagy esetleg Vkeres függvénnyel ki lehetett volna mutatni, hogy melyik az a vásárló, aki mondjuk a legtöbb mennyiséget vásárolta meg az adott vásárlói típusban az adott állattípusból és azt is, hogy melyik hónapban volt ez. De azt is, hogy a legnagyobb mennyiség melyik hónapban került eladásra… stb.)

A kapott adatok alapján elkészítettem az alaptáblázatot. Ez kilenc oszlopból áll (lásd előzőek), és 414 sorból. Egy kimutatás készíthető ebből a táblázatból is, mégpedig olyan módon, hogy bekapcsoljuk az AUTO SZŰRŐT. Ekkor oszloponként kiválaszthatom, hogy számomra mely adat fontos, és csak az válik láthatóvá.

Az alaptáblázat segítségével lehetőség nyílik, egy Pivot táblázat készítésére. Az általam készített kimutatásnál két Pivot-ot készítettem.

Pivot:


Ebben a kimutatásban szerepeltetem az adatokat, vagyis a bevételt, az eladási árat, az eladott tömeget, az éveket, a negyedéveket és természetesen a vásárló típusát is. Szerepel még a kimutatásban az állattípus. Ez azért fontos, mert lehet változtatni, hogy melyik állattípus értékeire vagyunk kíváncsiak. Ezt úgy lehet megvalósítani, hogy a mellette levő legördülő menüben kiválasztom, hogy melyik állattípus adatait mutassa meg a kimutatás.


Valójában ez a kimutatás, egy összegző kimutatás, mely segíti a vállalkozást abban, hogy lássa, a meglévő két esztendő adatai alapján mely állattípusból lett a legnagyobb bevétele. Ha még részletesebben szeretné elemezni a rendelkezésre álló adatokat, összehasonlítást tehet, hogy mely vásárlótípus az, amelynek vásárlása során nagyobb bevételt realizálhatott az adott negyedévben a részvénytársaság.

Pivot I:.


Ebben a kimutatásban már csak az állattípusok, a negyedévek, a vásárló típusa és az árbevétel szerepelnek adatként. Ez a kimutatás pontosabb képet ad abban, hogy jobban meg lehet határozni, mely negyedévekben mely állattípusok hozták a legnagyobb profitot a vállalkozásnak.

Ebből a kimutatásból készítettem el a (Pivot I. diagram)című diagramot, mely jobban szemlélteti, az állattípusok árbevételének alakulását. Szerepeltettem a diagram alatt a használt adattáblát, így ha valaki konkrét számadatokra kíváncsi, akkor nem kell visszakeresnie azt a kimutatásban, hanem itt is megnézheti az adatokat.

 Pivot II:

· Készítettem egy olyan kimutatást, mely konkrétabban megmutatja, hogy egy adott állattípusból egy adott vásárlói típus egy meghatározott negyedévben mennyi bevételt hoz az eladó vállalkozásnak. És mivel… Elsődlegesen arra a kérdésre kerestem a választ, hogy a vállalkozás kössön-e szerződéseket a következő negyedévre, vagy ne? Elkészítettem két olyan táblázatot a kimutatás segítségével, melyekben szerepelnek egy adott állattípusra (adott esetben a bikára) vonatkozó árbevétel értékek a nem szerződött vásárlói típusnál, melyekből trend függvény segítségével kiszámoltam, hogy a 2002-es esztendőre, vagyis a 9. negyedévre mennyi árbevétel várható, az adott adatok alapján. 

	 
	   Bika árbevételének alakulása

	 
	NEM SZERZŐDÖTTEKNÉL
	 

	év
	negyedév
	becsült érték
	tényleges adat

	2000
	1
	4 060 980 Ft
	4 060 980 Ft

	2000
	2
	2 410 250 Ft
	2 410 250 Ft

	2000
	3
	2 843 077 Ft
	2 843 077 Ft

	2000
	4
	3 551 860 Ft
	3 551 860 Ft

	2001
	5
	4 649 514 Ft
	4 649 514 Ft

	2001
	6
	7 831 890 Ft
	7 831 890 Ft

	2001
	7
	4 008 771 Ft
	4 008 771 Ft

	2001
	8
	3 484 880 Ft
	3 484 880 Ft

	2002
	9
	5 177 867 Ft
	7 388 230 Ft

	
	
	
	tényleges adat



Majd a megbecsült érték oszlopa mellé, beillesztettem egy tényleges adat oszlopot is, amelynek az első 8 negyedévre vonatkozó adatai megegyeztek a mellette levő becsült érték oszlopáéval, kivéve az utolsó sor adatát, mely már ábrázolta a tényleges árbevétel értékét.


Ebből készítettem egy diagramot is (Pivot II. Bika árbevétel nem szerződötteknél), melyen jól látható, hogy a megbecsült érték, jóval alatta marad a tényleges értéknek.

· Ugyanezt az elvet követtem, amikor azt próbáltam meghatározni trend függvény segítségével, hogy mennyi lesz a bika árbevételének alakulása 2002-ben a szerződött feleknél.


Ebből a táblázatból is szintén készítettem egy diagramot (Pivot II. Bika árbevétel szerződötteknél), mely jól szemlélteti ugyanazt, mint ami az előbbi esetben is látható volt, miszerint, hogy a becsült érték kisebb, mint a tényleges adat.

Pivot III:


Ebben a kimutatásban szerepeltetem a bika eladásának mennyiségbeli értékeit, mind a szerződött, mind pedig a nem szerződött vásárlótípusban. Ebből kiderülhet, hogy melyik vásárlói típus az, amely nagyobb mennyiséget vásárol a vállalkozásból.


Minimum függvény segítségével megkerestem azt a legkisebb mennyiséget, amelyet egy hónap alatt vásároltak vállalkozástól mind a kettő vásárlói típusnál. 


Majd maximum függvény segítségével pedig azt a mennyiséget, amely a vizsgált időszak alatt a legnagyobb értékesített mennyiség volt egy hónapban. (szintén mind a kettő vásárlói típusnál)


Fkeres függvény segítségével megkerestem, hogy a minimális és a maximális mennyiség melyik hónapban szerepeltek?

· Készítettem egy olyan diagramot (Pivot III. diagram), melyből jól kivehető, hogy a vállalkozás bikából az összes rendelkezésre álló adat alapján a nem szerződött vásárlók nagyobb mennyiséget vásároltak meg.
Pivot IV:


Ebben a kimutatásban részletesen szerepeltettem, hogy a vállalkozásnak a bika eladásában szereplő árak, hogyan alakultak a vizsgálat alapjául szolgáló években. 


A kimutatásban szereplő adatok az évek, negyedévek (hiszen minden negyedévre új ár érvényes), a vásárló típusa (mivel a szerződött és a nem szerződött vásárlók által kifizetett ár között mindig eltérés van), valamint az állattípus, amelyet vizsgálok.

· Ebből a kimutatásból készítettem egy diagramot (Pivot IV. diagram), és a trendfüggvény segítségével meghatároztam, a várható eladási árat (Ft/kg). Ez azonban nagyon sok tényezőtől függ, ezért nagyon kell vigyázni, hogy konkrét következtetéseket ne vonjunk le. (Közbejöhetnek a piacon olyan változások, amelyek hatására az árak drasztikus változásnak indulhatnak…)

· Készítettem egy másik diagramot is, amely azt mutatja be (Árak alakulása tervezett, valós), hogyan alakultak a becsült és a tényleges adatok, az első 8 negyedév adatai megegyeznek, mivel ezekből számítottuk a 9. negyedév várható adatát. Mint láthatjuk, a trendfüggvény még mindig kisebb értéket jelzett nekünk, mint a valódi adat lett.

Összegzés:


A kimutatásommal szerettem volna „megkönnyíteni” az adatokat biztosító vállalkozás döntését, valamint láthatóvá vált számukra, hogy melyek azok az állattípusok – a vizsgáltak közül -, amelyek a legtöbb bevételt jelentik és remélhetőleg ezek után megpróbálják azokat a típusokat előnyben részesíteni.  

Azt sajnálom, hogy csak kettő év adataiból készíthettem el a kimutatást, mert ha hosszabb időszakot vizsgálhattam volna, talán pontosabb eredmények születtek volna.

Természetesen a kimutatás egyéni adatok és részletesebb adatok alapján tovább pontosítható (pl. mikor és milyen módon egyenlítette ki a számláját, stb.).

